
株式会社CORE様（LIXIL不動産ショップ中央林間店）

● 帯替え作業に時間がかかっていた（1回200件あたり
30分）

● 物件説明用の地図作成に時間がかかっていた（1顧客
あたり1、2時間）

● 新人の営業担当者様の成約獲得に苦戦していた

● 1回200件あたり30分の帯替え作業時間が実質ゼロに

● 1顧客あたり1、2時間の地図作成時間がゼロに

● アポ率が約20%から35%に。新人営業担当者さまの成
約が0件から1ヶ月1、2件に

導入前の課題 導入後の効果

2時間の作業が実質ゼロに。圧倒的

な業務効率化と丁寧な提案で初受注

を獲得

https://facilo.jp/case/core_chuorinkan

成約数0件から
コンスタントに
毎月獲得に！

東京
3店舗／11～30

名
住宅用物件

物件提案業務
の効率化

成約数・率の
向上

新人営業の早
期戦力化

https://facilo.jp/case/core_chuorinkan
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